
フランチャイズ（FC）

株式会社オリエンテール

コストコ再販店

業態転換・新規開業のご提案

1店舗年商2億のオーナー募集

加盟店募集について



COCOMART�Vision「四⽅よし」「四⽅よし」「四⽅よし」
▪�四⽅よしの理念
私たちのCOCOMARTフランチャイズ本部は、
「四⽅よし」という理念に基づいて事業を展開しています。この理念は、近江商⼈の教え
からインスピレーションを受けており、以下の四つの利害関係者すべてに利益をもたらす
ことを⽬指しています。

1.売り⼿よし（加盟店）
加盟店の皆様が成功できるよう、サポート体制を整えています。研修プログラムや経営⽀
援を通じて、加盟店が地域で愛される店舗として成⻑することを後押しします。

2.�買い⼿よし（お客様）
お客様には、常に安⼼して利⽤できる商品やサービスを提供します。お客様のニーズを理
解し、期待を超える価値を提供することで、お客様との信頼関係を築きます。

3.�世間よし（地域社会・社会全体）
私たちは地域社会への貢献を⼤切にし、社会全体の発展に寄与することを⽬指します。環
境に配慮した取り組みや地域活動への参加を通じて、持続可能な社会の実現に貢献しま
す。

4.�フランチャイズ本部よし
私たちは⾼品質な商品やサービスを提供することにより、お客様の満⾜度を⾼めることを
⽬指しています。また、持続可能なビジネスモデルを構築し、安定した利益を確保するこ
とで、フランチャイズ本部としての役割を果たします。

∼COCOMARTが⽬指す姿∼�



COCOMART�statement�

2025年��10店舗
2027年 30店舗
2030年��50店舗

∼COCOMART中期計画∼�

共に⽬指す同志を募集します

COCOMART�mission

・ステークホルダーとの対話
・地域社会との連携
・持続可能な社会実現への貢献
・公明正⼤な経営

∼COCOMARTの⽅針∼�



コンビニは価格競争という⼟俵から⽴地などを踏まえた利便性で12
兆円の市場まで膨れ上がりました。現在コストコは全国で35店舗を
構えており、2030年までに60店舗の⽬標を掲げています。もっと
⾝近に買いやすい場所、それがCOCOMARTになるのです。

コストコ無関⼼層

コストコ関⼼層

コストコ前線離脱層

コストコヘビーユーザー

巨⼤な第3の市場が潜んでいます

コストコ
市場規模：約6400億円

第3の市場
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COCOMARTの強み

①他店舗にない
 継続した売上実績

他業界から参⼊してきた店舗が徐々に撤退しています。
⼩売業から事業をはじめた当社だからできるノウハウが
あります。

関西・東海初店舗でスタートした当社は、⼀年未満の
実績の他社様と⽐較してデータ量が違います。

再販店の強みを理解している当社だからこそ実現
できる利益があります。

「1店舗�年商2億円以上」のご提案ができます�
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COCOMARTの強み

②徹底した
 サポート体制
 

出店⽴地開発 (出店タイプごとにご提案します）

店舗オープン準備
（店舗開発、備品・什器購⼊などオープンに携わる全般）

店舗運営におけるマニュアル、従業員研修など⼈
材開発

出店戦略からOPEN後⽀援まで加盟店利益最⼤化を⽬指します

ブランディング、集客、SNS、販促の継続したサ
ポート実施
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COCOMARTの強み

③継続した
経営バックアップ

備品・設備など、関係の⻑い取引先だからこその交渉⼒を持ちます。
（常時使う包装資材など、より低価格で提供できます。） 

売上を拡⼤するための販促物や、企画などを⽀援します。
SV（スーパーバイザー）を軸とした経営サポートの実施

加盟店の他店舗展開を⽬指したコンサルティング

出店計画や、中⻑期計画⽀援。
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05 オーナーズMTの設営、開催



Plan
A 標準店タイプ

▪開業
費⽤ 加盟⾦ 100万

▪店舗
費⽤

テナント

取得費
100万

改装費

（物件による）
500万

什器・備品

冷蔵ケース
リース

初期在庫 700万

売上⾼（⽉） 1500万

仕⼊原価
1080万

(72%)

⼈件費 80万

販管費 40万

家賃 60万

ロイヤリティ 25万

営業利益（⽉） 215万

営業利益（年） 2000万

ニーズに合わせて様々なPlanをご⽤意

初期投資合計

1,400万円

初期投資 収⽀モデル



Plan
B 中規模店タイプ

▪開業
費⽤ 加盟⾦ 100万

▪店舗
費⽤

テナント

取得費
70万

改装費

（物件による）
300万

什器・備品

冷蔵ケース
リース

初期在庫 500万

売上⾼（⽉） 1000万

仕⼊原価
720万

(72%)

⼈件費 70万

販管費 40万

家賃 40万

ロイヤリティ 25万

営業利益（⽉） 105万

営業利益（年） 1000万

ニーズに合わせて様々なPlanをご⽤意

初期投資合計

970万円

初期投資 収⽀モデル



Plan
C ⼩型店タイプ

サテライトタイプ ▪開業
費⽤ 加盟⾦ 100万

▪店舗
費⽤

テナント

取得費
40万

改装費

（物件による）
200万

什器・備品

冷蔵ケース
リース

初期在庫 200万

売上⾼（⽉） 500万

仕⼊原価
360万

(72%)

⼈件費 40万

販管費 20万

家賃 15万

ロイヤリティ 25万

営業利益（⽉） 40万

営業利益（年） 400万

ニーズに合わせて様々なPlanをご⽤意

初期投資合計

540万円

初期投資 収⽀モデル
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⼩
型
店
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豊
⽥
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50坪
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70坪
20坪
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50坪
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⼈
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⾼
（
⽉
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1,500万
1,000万

500万
1,800万

（
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⾼

5,000万
）
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⼊
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価

1,080万
（

72％
）

720万
（

72％
）

360万
（
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⼈
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⾞
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⾞
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⾞
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営
業
利
益
（
⽉
）

225万
115万

40万
304万

営
業
利
益
（
年
）

2,000万
1,000万

400万
2,500万

＊
ベ
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⽐
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そ
の
変
動
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数
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し
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値
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加
盟
⾦

100万
100万

100万
ー

店
舗
改
装
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装
・
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む
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600万
500万

200万
1,000万

商
品
代
（
流
動
資
産
）

700万
700万

200万
1,500万

合
計

1,400万
1,300万

500万
 



 個別説明会
▪店舗⾒学
▪⾯談etc

審 査
▪法⼈:履歴事項全部証明書 
▪個⼈:運転免許証等

⽴地開発・分析・調査
▪物件調査 ▪⽴地調査
▪商圏調査 ▪損益分岐点調査

加盟契約
▪FC 加盟契約の締結
▪加盟⾦の⽀払い

出店準備
▪物件契約
▪店舗設計▪店内外⼯事

開店準備
▪研修▪保健所検査
▪諸官庁⼿続き▪開店前準備 ▪商品仕⼊搬⼊
▪什器・機材

開 店

開店までの流れ
と期間

1⽇

2週間

2〜3⽇

1ヶ⽉

2週間



▪会計業務
▪集客⽅法
▪値⼊れミックスの考え⽅
▪経営に必要な基礎知識

店舗業務研修
▪商品の陳列⽅法
▪発注⽅法
▪店内作業
▪店舗運営⽅法

オーナー研修

仕⼊れ研修

▪ボリューム仕⼊れ対応⽅法
▪買い付け仕⼊れ⽅法
▪賞味期限の考え⽅
▪ロスに対しての考え⽅

【期間】1⽇

【期間】1⽇

【期間】1⽇

開 店

研修内（OJT）研修内容
（OJT）



会社概要

【法⼈名】　株式会社オリエンテール

代表取締役社⻑　辻 貴博

愛知県豊⽥市⼤清⽔町
⼤清⽔49-2

2023年08⽉01⽇
＊別会社で同じ屋号で成功したのちの設⽴になります。

【 屋号 】　COCOMART

⾷品スーパー事業、コストコ再販店事業
セリアフランチャイズ事業
コインランドリー事業

【代表者】

【 住所 】

【 設⽴ 】

【事業内容】


